
Organiza: OIVE (Organización Interprofesional del Vino en España)

Imparte: Victoria Villarreal



VICTORIA VILLARREAL

Victoria Villarreal

VICTORIA VILLARREAL

• Licenciada en Publicidad y Relaciones Públicas y
Master en Marketing y gestión comercial por ESIC.

• MBA especializado en sector Vinícola por la Escuela
IMF. Actualmente preparando WSET nivel 2.

• Más de 12 años de experiencia en el mundo del vino,
trabajando en el Departamento de Marketing de
algunas de las bodegas mas prestigiosas de España:
Beronia, Tío Pepe, vinos de Jerez de González Byass,
Bodegas Palacio, grupo Marqués de Vargas, Bodegas
Loa, Harveys, Abadía Retuerta..

• Responsable de WINE ROOM, agencia especializada
en consultoría de marketing estratégico y
comunicación al servicio del mundo del vino.



TEMARIO

• MODULO 1: CONOCE AL NUEVO CONSUMIDOR
• Tendencias
• Consumidor post-covid
• ¿Cómo podemos conectar con el consumidor?

• MODULO 2: NUEVAS FORMAS DE RELACIÓN CON EL CLIENTE
• Introducción
• Líneas de actuación: COMUNICACIÓN
• Líneas de actuación: CREATIVIDAD

• MODULO 3: NUEVOS SOPORTES POST-COVID PARTE 1
• Digitalización
• Consejos para digitalizar tu negocio hostelero

• Accesibilidad
• Seguridad

• MODULO 4: NUEVOS SOPORTES POST-COVID PARTE 2
• Consejos para digitalizar tu negocio hostelero

• Visibilidad
• Nuevo negocio



TEMARIO

• MODULO 5: DELIVERY – TAKE AWAY
• Futuro de la restauración
• Papel del vino en el delivery – take away
• Nuevos retos

• MODULO 6: CÓMO VENDER MEJOR EL VINO
• Consejos para mejorar tus ventas y las de tus vinos.
• Estrategias de venta
• El vino como valor añadido

• MODULO 7: LA NUEVA GESTIÓN DE BODEGA
• Actitud de vuelta a la normalidad
• Gestión del stock de vinos
• Cómo vender mejor
• Renueva tu bodega con criterio



COMO ACCEDER AL CURSO?

• LOS ALUMNOS DEBERAN ENVIAR
UN EMAIL PARA PODER ACCEDER
A LA PLATAFORMA ONLINE.

• ENVIAR A:
marina@binocularroom.com

• RECIBIRAN UN EMAIL CON TODOS
LOS DETALLES DE ACCESO

mailto:marina@binocularroom.com



